Virksomhedstype, strategi og produkt

Stottet af
Fodevareministeriet og EU

Landdistrikter.dk
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Den Europaiske Union ved Den Europaeiske Fond
for Udvikling af Landdistrikter og Ministeriet
for Fedevarer, Landbrug og Fiskeri har deltaget
i finansieringen af projektet.

En udvikling af landmandes virksomhed, tager udgangspunkt i virksomheds type, hvilken generisk strate-

gi der arbejdes efter eller om udviklingen skal ske ved at arbejde med veerdikaeden.

Bulk producenten der vil udvikle sig, har som udgangspunkt fokus pa at opna stordriftsfordele. Denne strate-

giske udviklingsvej behandles ikke i projekt Veerditilveekst.

Multibrug har som udgangspunkt fokus pa at opna samdriftsfordele, men kan ogsa arbejde med etablering af
en portefglje af forretningsomrader, der i princippet intet har med hinanden at gare. Samdriftsfordele som

strategisk udviklingsvej behandles i projekt Veerditilveekst.

Value added virksomheden har ofte fokus pa bade differentiering, veerdikeeden, produkt og markedsud-

vikling. Alle fire omrader behandles i projekt Veerditilveekst.

(Klik pa det enkelte billede for at fa det vist i et stgrre format)
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Veerditilvaekst — At opna hejere veerdi ved primarproduktion
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Veerditilvakst — at opna hejere vardi ved primarproduktion
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http://www.landbrugsinfo.dk/ledelse/mervaerdi/Sider/Virksomhedslandbrug_kundetyper.pdf?List=%7b4747550e-7ad5-44f7-80d7-56d7fbd08c6d%7d&download=true
http://www.landbrugsinfo.dk/ledelse/mervaerdi/Sider/Vaerditilvaekst_generiske_strategier.pdf?List=%7b4747550e-7ad5-44f7-80d7-56d7fbd08c6d%7d&download=true
http://www.landbrugsinfo.dk/ledelse/mervaerdi/Sider/Differentierede_produkter.pdf?List=%7b4747550e-7ad5-44f7-80d7-56d7fbd08c6d%7d&download=true
http://www.landbrugsinfo.dk/ledelse/mervaerdi/Sider/Vaerditilvaekst_vaerdikaeden.pdf?List=%7b4747550e-7ad5-44f7-80d7-56d7fbd08c6d%7d&download=true
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